
Sales Manager (m/w/d) – Vertrieb in der
Personaldienstleistung

(52649)

 Standort: Stuttgart

Stellenangebot im Haus Accurat

Bevor du weiterliest, beantworte zwei Fragen:

Vertrieb ist deine Leidenschaft?
Du willst ein starkes Team, moderne Ausstattung und echte Entwicklungsmöglichkeiten?

Falls du beide Fragen mit „Ja“ beantwortet hast, dann bist du hier genau richtig.

Wir sind Accurat – ein führender Personaldienstleister mit über 35 Niederlassungen in Deutschland, Österreich und
Polen. Ob Personalvermittlung oder Arbeitnehmerüberlassung – wir bringen Unternehmen und Talente erfolgreich
zusammen. Jetzt suchen wir für unsere Niederlassung in Stuttgart einen erfahrenen Sales Manager (m/w/d), der im
Vertrieb durchstarten will.

Kontaktieren Sie uns telefonisch unter 0175 720 2123 oder per Mail bei:
karolina.stefaniak@accurat.eu.

Deine Aufgaben:

Kundenakquise & Vertrieb – Aufbau und Pflege von Kundenbeziehungen, Identifikation neuer
Geschäftsmöglichkeiten
Beratung & Betreuung – Ansprechpartner für Kundenunternehmen sowie enge Zusammenarbeit mit unseren
Mitarbeitenden
Recruiting & Personalmanagement – Unterstützung bei der Auswahl passender Kandidaten für offene
Positionen
Marktanalyse & Strategie – Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien zur Neukundengewinnung
Vertragsmanagement – Verhandlungen, Angebotserstellung und Vertragsabschlüsse mit Kunden

Das bringst du mit:

Erfahrung in der Personaldienstleistung – ein Muss für diese Position
Vertriebserfahrung und ein gutes Gespür für Kundenbedürfnisse
Kommunikationsstärke & Verhandlungsgeschick – du überzeugst auf Augenhöhe
Organisationstalent & Eigenverantwortung – du strukturierst deinen Arbeitsalltag effizient
Sicherer Umgang mit MS Office und idealerweise Erfahrung mit CRM-Systemen
Führerschein der Klasse B für Kundentermine vor Ort

Unsere Benefits:

Einen zukunftssicheren Arbeitsplatz und einen unbefristeten Arbeitsvertrag in Vollzeit
Sicherheit eines Unternehmens, welches seit mehr als 25 Jahren erfolgreich am Markt
aktiv ist
Vielfältige berufliche Perspektiven
Die Möglichkeit, sich in Ihrer Arbeitsweise frei zu entfalten und damit aktiv zum
Unternehmenserfolg beizutragen



Eine zeitgemäße IT-Ausstattung
Firmenhandy und Firmenlaptop
Dienstfahrzeug mit Tankkarte zur privaten Nutzung
Ein überdurchschnittliches Gehalt, das über Ihrem aktuellen Einkommen liegt
Bonuszahlungen und Prämien
Betriebliche Altersvorsorge
Ein Jobrad zum Leasen
Bis zu 30 Tage Urlaub im Jahr

Kontakt:

ACCURAT Gesellschaft für Personaldienstleistungen mbH
Hauptverwaltung
Kaiserin-Augusta-Allee 27, 10553 Berlin

Tel.: +49 30 209673340 / 0175 720 2123
eMail: karolina.stefaniak@accurat.eu
Web: www.accurat.eu

Abteilung(en): Intern
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